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Aumente o tráfego do seu site
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Introdução
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Nas últimas décadas, o mundo real mudou online, e o dinheiro também. Seja para um site comercial, blog pessoal, obtendo lucro através de publicidade on-line ou encontrando uma maneira de melhorar a exposição para seus negócios, a moeda de sucesso atual depende muito da capacidade de cultivar mais tráfego para seu site.


Embora o mundo esteja ficando menor, a Internet está rapidamente ficando muito maior, e parece que todo mundo quer um pedaço da torta.


A boa notícia é que a maioria dos visitantes de milhões de sites é canalizada através dos mecanismos de pesquisa bastante restritos para os vários sites. Isso deixa o mercado longe de saturado
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em relação à divisão de recursos. Portanto, ainda existem muitas maneiras de direcionar com êxito mais pessoas ao seu site.


Infelizmente, com tudo de bom, tem que haver algo terrível. A maioria das maneiras pelas quais você pode direcionar o tráfego para o seu site, por mais evidente que seja, é totalmente compreendida por pessoas que se dedicaram a entender as estratégias de SEO (Search Engine Optimization) e marketing digital, apenas porque são mais direcionadas para faça isso.


Consequentemente, um trabalho tão simples que qualquer pessoa pode realizá-lo com o entendimento básico de como operar um computador acaba sendo realizado por empresas especializadas em marketing digital que aumentam os custos operacionais para pequenas empresas como a sua.
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Capítulo 1 - Conteúdo, SEO e Analytics
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Quando se trata de direcionar o tráfego para o seu site, seus primeiros esforços devem vir do seu próprio quintal. A primeira e mais importante regra para criar uma excelente base para direcionar mais tráfego para o seu site é criar conteúdo exclusivo.


Como proprietário de uma pequena empresa, você precisa aprender a apreciar plenamente a vasta gama de ferramentas à sua disposição para usar para tornar seu site uma experiência fantástica para os visitantes.


A primeira regra na criação de conteúdo é que você precisa diversificar seu conteúdo entre o maior número possível de formatos de mídia. Isso inclui texto, áudio-visual, exclusivamente auditivo e assim por diante. Toda empresa exigirá um conjunto de habilidades específicas para sobreviver e, finalmente, ter sucesso.
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No entanto, a maioria das pessoas simplesmente ignora essas habilidades como uma ocorrência cotidiana. É por isso que as pessoas que estão mais dispostas a reconhecer seus presentes sempre receberão mais atenção, mais publicidade e, finalmente, mais negócios através de seus números mais altos de tráfego na web.


Portanto, a primeira coisa que você precisará fazer para começar a aumentar seu tráfego na Web será isolar as habilidades específicas que o qualificam para ter sucesso na profissão escolhida. Pode ser seu talento de vendas, modelagem criativa de negócios, perspicácia financeira, habilidades de investimento ou fortes habilidades de pesquisa. A maioria dos sites de pequenas empresas que aumentam, não o fazem porque são carregados de jargões comerciais, mas porque podem extrair as qualidades de grandes negócios em vários artigos e histórias, com os quais o público em geral pode se relacionar e aprender.


Isso significa que, além de ter o conteúdo da Web e os produtos habituais listados em seu site, você também precisa ter um blog. Seu blog servirá como um alvo interessante e informativo para o seu público. Ter maior visibilidade pública levará naturalmente a um aumento no tráfego da web.


Criando Conteúdo


Ao começar a criar o conteúdo para o seu site, você deseja identificar os estilos de conteúdo que mais o beneficiarão. Determine se as informações que você está tentando transmitir serão
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será melhor discutido em um pequeno vídeo ou será melhor criar um podcast ou artigo textual.


Ter uma variação mais significativa nos estilos do seu conteúdo permitirá que os visitantes do seu site coçam diferentes coceiras, dependendo do humor da época. Ao usar várias mídias para transmitir suas informações, você pode saciar a necessidade do visitante de aprender através de canais de vídeo, áudio ou literários de uma só vez.


No que diz respeito à frequência do conteúdo publicado, você deseja garantir que o faça regularmente. Nada afasta mais rapidamente uma base de visitantes existente do que um site estagnado.


As pessoas estão dispostas apenas a investir seu tempo em um site que continua a se desenvolver e a crescer, em vez de desperdiçar seu tempo em um site que parece estar morrendo e se encaminhando para o cemitério cibernético.


Análise da Web


Além dos tipos de conteúdo que você precisa criar, você também precisa ficar de olho nas análises do site. Isso geralmente é fornecido internamente através de portais como o WordPress ou do Google analytics para sites da Internet em geral. Se você ainda não o possui, acesse o Google analytics para concluir um processo fácil de inscrição.
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Depois de se inscrever no serviço, comece a receber dados analíticos no painel dentro de uma semana. As análises recebidas permitem identificar rapidamente as peças favoritas do seu conteúdo hospedado e determinar se um novo vídeo ou artigo recebeu ou não aprovação pública, que é determinada pela quantidade de tempo gasto, em média, nessa peça em particular de conteúdo pelo seu público.


Se eles passaram um tempo apropriado para exibir o conteúdo por inteiro, você pode ficar tranquilo porque já fez seu trabalho. No entanto, se eles prosseguirem após apenas 30 segundos, talvez seja necessário revisar sua opinião sobre o tópico ou o estilo do conteúdo.


Observar as análises do seu site e ajustar o conteúdo de acordo permitirá que você entenda melhor o gosto dos membros regulares do público. Isso ajudará você a atender adequadamente seus visitantes, para que você possa trabalhar para nutrir sua crescente base de visitantes.


Os visitantes felizes sempre referem seu site às pessoas ao seu redor, o que resultará em um aumento no tráfego da web através do boca a boca. Uma maneira de incentivar esse comportamento é manter continuamente um alto nível de credibilidade entre sua base de visitantes existente.
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Motor de Otimização de Busca


Depois de determinar o estilo do conteúdo que você irá criar e ao se concentrar na qualidade e na frequência do conteúdo em si, você precisa começar a pensar em otimização de mecanismo de pesquisa ou SEO. Criar conteúdo compatível com SEO é a maneira mais fácil de direcionar mais tráfego para o seu site.


O primeiro passo para garantir que seu site seja otimizado para SEO é enviar os links do site para as várias plataformas de mecanismo de pesquisa. Embora nem todo URL fornecido aos mecanismos de busca consiga entrar em seus índices de pesquisa, a maioria deles o faz sem problemas. Ao concluir esta etapa, ele permite que os rastreadores do Google indexem seu site e o exibam nos resultados de pesquisa. Isso também pode ser feito para outros mecanismos de pesquisa como Bing e Yahoo.


Depois de enviar seu site aos mecanismos de pesquisa para indexação, você precisará começar a executar SEO em todo o conteúdo atual do site, além de ter em mente o básico que você criar no futuro.


Em poucas palavras, o SEO visa permitir que os rastreadores de mecanismos de pesquisa, que percorrem todos os sites da Internet, categorizem e classifiquem seu site em ordem de relevância para palavras-chave específicas. Quanto maior a importância de um site específico
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em resposta a uma palavra-chave específica, maiores as chances de aparecer mais nas listas de pesquisa.


Isso é extremamente importante porque seus esforços para direcionar o tráfego para o seu site não são voltados para as pessoas que já conhecem o site, mas para as pessoas que não conhecem a sua empresa ou o seu site e procuram apenas opções baseadas em as palavras-chave que eles inserem na consulta de pesquisa.


O Search Engine Optimization é um campo altamente competitivo. É uma combinação de arte e ciência, linguística e antropologia. É a capacidade de entender a mente de seus clientes e determinar uma lista de possíveis palavras-chave que eles podem usar para acessar o conteúdo tópico que você fornece.


Dê uma olhada no conteúdo que você já criou e faça uma lista de todas as palavras-chave possíveis que você usaria para encontrar um artigo como este. Cada uma das frases-chave que você considera deve ter entre duas e quatro palavras. Elas são conhecidas como frases-chave de cauda longa.


Uma maneira que você pode considerar para compilar sua lista de palavras-chave mais rapidamente é usar uma frase-chave e inseri-la na barra de pesquisa do Google. Quando os resultados aparecerem, role para baixo até a parte inferior da página. Aqui você encontrará cerca de oito a dez pesquisas e frases-chave relacionadas.
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Essa lista pode ajudá-lo a encontrar mais algumas frases-chave que você acredita estar fortemente relacionadas ao seu conteúdo. Repita esse exercício várias vezes com frases-chave diferentes, para que você possa adquirir uma gama um pouco maior de palavras-chave relevantes para o seu conteúdo.


Ao identificar suas palavras-chave, verifique se as palavras-chave que você determinou estão presentes em todo o seu conteúdo. Para cada artigo que você escreve, defina uma frase-chave distinta que deve estar presente no título e subtítulo da peça.


No entanto, é essencial que nenhuma das palavras-chave que você usa individualmente represente mais de 1,5% da contagem total de palavras do artigo. Quando você inclui palavras-chave em excesso no seu conteúdo, ele automaticamente leva os mecanismos de pesquisa a diminuir sua classificação no índice.


Ao criar seu conteúdo, você deseja adicionar pelo menos três a quatro palavras-chave na tag title do seu artigo e a frase-chave importante nos metadados e na descrição do seu conteúdo enquanto ele for publicado.


Mais uma vez, você não quer ser excessivamente zeloso e encher seu slogan com tags incorretas, pois isso fará com que todos os mecanismos de pesquisa abaixem sua classificação. É essencial que você identifique as melhores frases-chave possíveis dos mecanismos de pesquisa e dedique algumas únicas a cada artigo ou parte do conteúdo.
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A otimização adequada do conteúdo do site com SEO e o acompanhamento da análise da web são o primeiro passo para aumentar o tráfego do site.
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Capítulo 2 - Mídia social
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A mídia social se tornou a melhor maneira de anunciar sua empresa ou site. Sites como o Facebook e o Twitter permitem que você interaja com seu público. O primeiro passo para utilizar as mídias sociais e direcionar mais tráfego para o seu site é tornar-se visível nas várias plataformas.


Utilizando o Facebook


Se você ainda não possui uma página comercial no Facebook, este será seu primeiro passo para aumentar sua visibilidade no site. Além de alistar seus funcionários, você também desejará ter clientes dispostos como sua página.
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Depois de estabelecer sua página comercial do Facebook, forneça informações em seu site que informarão os clientes ou visitantes em potencial da sua página.


No futuro, use o Facebook para anunciar novos desenvolvimentos em seus negócios que sejam relevantes para seus clientes. Você também pode usá-lo para publicar postagens sobre ofertas ou descontos disponíveis no seu site. Você pode até fornecer atualizações através da página da sua empresa sobre o novo conteúdo que agora está disponível para uso.


Você também pode utilizar sua página do Facebook como um fórum aberto para fazer perguntas sutis de pesquisa de marketing e obter feedback dos clientes que despertariam mais interesse em seus negócios e site, porque a maioria dos clientes prefere profissionais que estejam envolvidos com sua base de clientes e que estejam interessados ​​em ouvir suas opiniões. opiniões.


Com o número de pessoas que acessam o Facebook todos os dias, rapidamente se tornou um dos principais caminhos para a publicidade em novas mídias, o que você pode realizar com eficiência por meio de seus programas de publicidade paga que caracterizariam sua empresa em uma ampla gama de pessoas em seu público-alvo. demografia.
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Como estabelecer postagens eficazes no Facebook


A execução de sua própria postagem no Facebook exige a capacidade de criar postagens sensíveis e fáceis de ler. As postagens que você produz precisam incluir informações detalhadas extensas relacionadas diretamente aos seus negócios.


Uma parte da criação de postagens úteis no Facebook envolve a obtenção de mensagens que não apenas atraem a atenção de seus visitantes, mas também que os fazem querer compartilhar suas palavras. À medida que suas postagens são encaminhadas para outras pessoas, fica mais fácil comercializar seus negócios.


Conte histórias



Algumas das melhores postagens que você pode adicionar à sua página do Facebook são histórias. Você pode falar sobre o que quiser, desde que seja único e relevante para o seu negócio. Conte histórias únicas relacionadas ao seu negócio e informe às pessoas o que o torna único. As melhores histórias serão sempre compartilhadas com outras pessoas.


Com esses tipos de postagens, você deve estar disposto a falar sobre o histórico da sua empresa. Descubra uma maneira de compartilhar o que você está fazendo e por que você está motivado para ajudá-los. Mostre que o que você está fazendo está fazendo a diferença na vida dos outros. Se as pessoas perceberem que você está fazendo algo útil e valioso, elas o apoiarão.
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Trabalhar com tópicos populares



O algoritmo de busca do Facebook recompensa as pessoas que falam sobre problemas de tendências. Os tópicos favoritos são destacados com mais frequência porque as pessoas têm maior probabilidade de pesquisar ou têm uma demanda mais forte para descobrir.


Trabalhar com tópicos de tendências específicos e importantes é sempre útil. No entanto, é importante observar que você nunca deseja publicar nada político em sua página do Facebook, pois isso inevitavelmente alienará os membros do seu público.


Quando você discute tópicos populares, torna-se mais fácil para sua empresa ser notada. Você mostrará que sua empresa entende as tendências e os interesses de hoje.


Isso fornecerá a você a oportunidade de compartilhar dados com seu público de maneira distinta. No entanto, você deve ter cuidado ao incorporar essas tendências em suas postagens. Você não quer falar sobre algo que não tem nada a ver com o seu negócio apenas porque é um tópico favorito. Tente relacionar a tendência ao seu negócio de alguma forma.


Fale sobre decisões de negócios



Hoje, as pessoas apreciam a transparência, e isso se tornou um aspecto essencial da administração de uma empresa. Os consumidores preferem fazer
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negócios com empresas abertas e diretas sobre o que desejam fazer ou promover. Os clientes apreciam as empresas que estão dispostas a falar sobre o que os inspira e as razões pelas quais decidiram iniciar um negócio.


Você pode falar sobre qualquer decisão de negócios que você tomou e como você opera. Falar sobre resultados e idéias torna você mais aberto ao seu público. Você pode até pedir feedback sobre qualquer coisa que queira acompanhar. À medida que você obtém uma idéia mais clara do que seu público deseja, obter informações de seus visitantes pode fazer a diferença.


Use mídia exclusiva



Enquanto qualquer pessoa pode postar imagens históricas, fotos das notícias ou memes em seus feeds do Facebook, é melhor se você encontrar uma maneira de ser único e pessoal. Parte disso envolverá o uso de arquivos de mídia e imagens diferentes de qualquer outra coisa.


Ao usar arquivos de mídia exclusivos, você mostra ao seu público que tem um ótimo plano para sua empresa. Eles perceberão que você é criativo e inventivo, mantendo a mente aberta. Usar o mesmo tipo de imagem que todo mundo utiliza nem sempre é a melhor opção, pois apenas mostra repetição.
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Utilizando o Twitter


A principal vantagem de usar o Twitter para aumentar seu tráfego na web é que ele é generalizado e o limite de caracteres atende à atenção atrofiada da juventude de hoje. O Twitter permite que sua empresa interaja com outras pessoas em textos curtos e espirituosos, acompanhando de forma concisa as tendências e preocupações mais significativas nas mídias sociais.


A primeira coisa que você precisa fazer é se familiarizar com o Twitter e se envolver com discussões relevantes em todo o mundo. Quando você encontrar uma conversa aberta em que possa fornecer informações pertinentes, reserve um tempo para postar sua opinião, juntamente com os links de volta ao seu site ou a qualquer outro conteúdo que considere agregar valor à discussão.


Aproveitando ao máximo seus tweets


As mensagens que você publica no Twitter são vitais para o seu sucesso com a plataforma. É essencial que você crie mensagens ponderadas, únicas e atraentes. Você pode utilizar algumas estratégias úteis para obter uma melhor chance de seus tweets serem lidos por mais pessoas.


Mais importante, quando as pessoas confiam no seu trabalho e nas suas palavras, é mais provável que seus tweets gerem seguidores extras e mais tráfego para o seu site.
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Seja criativo



Os feeds mais populares do Twitter são os mais criativos. Eles podem envolver anedotas engraçadas, informações de instruções, citações ponderadas ou qualquer outra coisa que o público possa achar interessante.


Pense no que você quer dizer e fique com ele ao desenvolver seu feed do Twitter. Informe ao seu público que você tem algo único para compartilhar com eles e que você é alguém em quem eles podem confiar.


Vara com um estilo



Aproveite o tempo para pensar em como você vai postar coisas no Twitter. Deseja adotar uma abordagem alegre? Você prefere ser direto com o público? Qualquer que seja sua decisão, você precisa determinar a atitude e o estilo que deseja seguir e permanecer nela o máximo de tempo possível. Seja consistente com todas as suas postagens no Twitter.


Cuidado para não mudar seu estilo e atitude por capricho, pois isso pode acabar confundindo seu público. Alguns podem até pensar que seu perfil no Twitter foi hackeado.


Mantenha-se transparente








20

Aumente o tráfego do seu site

Como em qualquer outra plataforma de mídia social, é importante manter-se totalmente transparente ao conversar com seu público. Informe às pessoas o que você está fazendo e o que torna seus negócios importantes. As pessoas apreciarão quando ouvirem de você e verão como você é direto com elas. Eles retuitarão sua mensagem e aumentarão sua exposição.


Utilizando o YouTube


Outra opção altamente valiosa para aumentar o tráfego na web é o YouTube. De fato, o site se tornou extremamente popular recentemente, graças à forma como destaca vídeos de todas as descrições. O YouTube pode ser uma ferramenta incrivelmente valiosa para os seus negócios. Isso exigirá a produção de vídeos excepcionais e que valem a pena ser compartilhados. Para começar a trabalhar com o YouTube, você precisará criar um perfil para começar a postar vídeos no site.


Aproveitando ao máximo o YouTube


O YouTube é ótimo para campanhas de mídia social e direciona mais tráfego para sites. Para aproveitar ao máximo seus esforços, você deve tornar seus vídeos atraentes e também se destacar da multidão. Mais importante, você precisa tornar seu canal promocional mais intrigante.
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Isso ajudará a atrair mais assinantes e aumentar as visitas ao seu site. Existem algumas técnicas especiais para tornar seus vídeos do YouTube mais fáceis de ler e mais dinâmicos.


Ser verificado



Para tirar o máximo proveito da sua conta do YouTube, você precisa ser verificado. Uma conta verificada lhe dará mais acesso a mais funções no site. Isso inclui a capacidade de adicionar miniaturas personalizadas a um vídeo e torná-lo mais longo.


A autenticação do seu canal garante que você poderá fazer mais porque o YouTube sabe que seu canal é legítimo. As pessoas provavelmente confiarão no seu canal se virem que ele foi verificado.


Usar miniaturas personalizadas



Ao começar a usar o YouTube, você terá a opção de trabalhar com miniaturas aleatórias em cada vídeo. Depois de algum tempo, você pode ser aprovado para trabalhar com miniaturas personalizadas. Isso adicionará uma imagem exclusiva que permite que as pessoas vejam o que você deseja compartilhar antes de clicar no vídeo. Pode incluir detalhes sobre o vídeo ou algum outro recurso de exibição que seja mais intrigante para o leitor.


Criar um trailer do canal
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Um trailer do canal é um vídeo que você carrega e é reproduzido na página do seu canal quando alguém que não se inscreveu na sua página o encontra. O vídeo é configurado para reprodução automática. Você pode criar qualquer tipo de vídeo para o seu trailer, mas é melhor usar um que ilustre o que é a sua empresa.


Geralmente, é a primeira coisa que você deve mostrar a alguém que não está familiarizado com o que você faz. Ele cria uma abordagem bem-vinda para explicar ao espectador o que é sua empresa e o que torna seu trabalho único. Quando uma pessoa se inscreve na sua página, o trailer do canal não aparece mais.


Criando listas de reprodução



Você pode criar listas de reprodução que destacam tudo que é semelhante no seu canal. Com uma lista de reprodução, você pode compartilhar informações em uma série de espaços organizados que permitem que as pessoas saibam coisas específicas sobre sua empresa.


Eles também podem incluir pontos sobre o seu negócio e como ele funciona, ou pode incluir seu conhecimento sobre assuntos relacionados ao seu nicho.


Usando legendas
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Pode haver casos em que alguém queira assistir ao seu vídeo do YouTube, mas precisará manter o som baixo para não incomodar as pessoas ao seu redor. Outros usuários podem ser surdos ou com deficiência auditiva. Para não alienar seu público, use legendas em seu vídeo.


Se, por qualquer motivo, alguém precisar usar legendas no seu vídeo, basta clicar no ícone de legenda apropriado no seu vídeo e uma série de legendas aparecerá no momento certo.


Adicionar chamadas à ação



Você precisa incluir várias frases de chamariz na página e nos vídeos do YouTube. Elas podem consistir em chamadas para incentivar as pessoas a visitar seu site ou até seu local de negócios. Mais importante, você precisa adicionar apelos à ação por itens relacionados especificamente ao YouTube.


É fundamental que você interaja com seus espectadores por meio de seus vídeos e outros recursos, se quiser aumentar o tráfego do seu site.
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Capítulo 3 - Sites, Blogs Convidados e Links do Fórum
[image: ]




























Embora possam ser um pouco mais demorados, como métodos para aumentar o tráfego na Web, quando comparados aos outros discutidos, eles pagam um retorno constante a longo prazo no futuro.


Diferentemente das mídias sociais, os links que você publica nas seções de comentários de outros sites e fóruns e as postagens de convidados que você seleciona não continuam ofuscados pelo material mais recente, permitindo que eles permaneçam visíveis para qualquer pessoa que acessa um determinado site. página de discussão, site ou postagem específica.


A idéia aqui não é enlouquecer e começar a enviar links de spam para seu site em qualquer lugar que você puder, mas encontrar discussões relevantes sobre
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sites concorrentes e outros sites amadores semelhantes que as pessoas costumam visitar para ler informações pertinentes à sua empresa.


Comentando em sites concorrentes


A coisa mais importante a ser lembrada ao utilizar sites concorrentes para obter mais tráfego para o site, é que você deseja publicar apenas alguns links no site da sua empresa, em cada site. Se você ficar louco demais para comentar em sites concorrentes com um link para o seu site, os administradores do site podem tomar medidas e remover os links de volta à sua página ou remover completamente os seus comentários.


Para fazer o melhor uso dos sites concorrentes, você deve garantir que os comentários sejam significativos e agreguem valor ao tópico que está sendo discutido; caso contrário, você não passará de um spammer, arruinando efetivamente suas chances de aumentar o tráfego no seu site.


Ao fazer um comentário significativo, adicione um link ao conteúdo do site que agregue valor ao seu argumento ou amplie o escopo do tópico em questão.
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Comentando em fóruns relevantes


Além de utilizar sites concorrentes para aumentar seu tráfego na web, existem vários fóruns nos quais você pode postar seu link e solicitar feedback sobre o estilo, o conteúdo ou o layout geral do site.


Além da vantagem adicional de obter uma nova perspectiva em relação ao seu site, você também estará abrindo a porta para os visitantes em potencial que gostam do que você tem a oferecer, para encaminhar seu site a outras pessoas, apenas por respeito à sua criação.


Como os fóruns diferem muito em relação aos interesses tópicos, pode demorar um pouco para encontrar uma discussão que funcione para você, especialmente se o seu negócio for altamente afetado. Uma recomendação a esse respeito é encontrar um sub-Reddit relevante para o seu conteúdo ou negócio, fazer uma contribuição para a discussão e postar seus links.


Novamente, a população aqui é muito bem treinada para lidar com pôsteres de spam, portanto, apenas adicione coisas no Reddit depois de sentir que fez uma adição estabelecida à discussão em andamento. Você precisa ter cuidado, pois se você publicar um conteúdo não relacionado ao tópico em questão, sua credibilidade será reduzida.


Dado um grande número de pessoas que visitam esses sites, os links e referências postadas trarão visitantes ao seu site por muito tempo.
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Além de direcionar mais visitantes ao seu site diretamente pelos próprios links, seus esforços também terão outra influência. Os rastreadores de mecanismos de busca operam criando redes interconectadas entre vários sites na Internet, todos construídos em conexões nodais que podem levar os visitantes a centenas de caminhos.


Com o procedimento operacional por trás desses arrastões codificados, quanto maior o número de links que você apontar para o seu site, maior será sua classificação no índice de pesquisa.


Quando você cria um número substancial de links entre você e outros sites importantes do seu setor, quanto mais alto você é exibido durante as funções de pesquisa. Isso aumentará drasticamente sua visibilidade e atrairá mais visitantes ao seu site.


Submetendo a Stumble Upon


Depois de trabalhar em sua campanha de distribuição de links em massa, você precisa gastar algum tempo no StumbleUpon e em outros sites semelhantes. Envie o URL do site para esses sites e eles continuarão direcionando as pessoas da base de visitantes para o site aleatoriamente.


Embora você não acredite que esse método funcione, você ficará chocado ao saber que o número de visitantes do seu site poderá aumentar em milhares quando o Stumblers começar a aparecer no seu site.
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Blogging convidado


Juntamente com a distribuição de links e a utilização de plataformas de mídia social para direcionar tráfego para o seu site, outra maneira fácil de aumentar seus visitantes é colaborando com outras personalidades cibernéticas mais estabelecidas. A maneira mais fácil de fazer isso é contribuir com blogs convidados para outros sites.


Como você tem sua própria experiência e habilidades, e muitos outros sites sempre procuram expandir seu próprio intervalo de conteúdo, você poderá escrever para muitos sites e talvez até distribuir o mesmo artigo para vários sites ao mesmo tempo, se puder negociar acordos não exclusivos com eles.


Embora muitos sites possam oferecer compensação financeira aos escritores convidados, eles também têm outras opções que não envolvem compensação monetária. Alguns permitem que você publique mais links ao lado de sua breve biografia de autor, o que pode ajudar a abrir uma porta entre toda a base de visitantes e seu conteúdo.


No entanto, se você não é muito escritor, sempre pode contratar outra pessoa para escrever sua cópia, ou convide outros profissionais para fornecer blogs convidados para o seu site em troca de uma maior publicidade para eles através do artigo ou compensação monetária.
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Essa é outra excelente maneira de abrir seu conteúdo e site para o público estabelecido, que eles poderiam acessar no site por meio de sua própria autopromoção.


Os blogs convidados fazem maravilhas para aumentar o tráfego do site, porque as pessoas confiam mais em fontes nas quais várias vozes profissionais estão opinando sobre uma série de questões relacionadas, em vez de um único colaborador.


As colaborações também servem como novas mudanças de voz e estilo e podem até ajudar a aumentar o interesse cada vez menor no seu site na ausência de conteúdo de um novo escritor.


Capítulo 4 - Email Marketing
[image: ]
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O marketing por e-mail é uma maneira de se comunicar com seus clientes enviando mensagens promocionais diretamente para as caixas de entrada e dando-lhes um plano de ação para responder à sua campanha. Esse tipo de marketing é dividido em dois estilos principais: campanhas de marketing por e-mail em massa e cartas e atualizações de aceitação.


Embora dependam do email para maximizar sua visibilidade, esses dois tipos de campanha funcionam de maneiras totalmente diferentes.


Campanhas por e-mail em massa


As campanhas de email em massa normalmente lidam com a compra de listas de email de organizações e o envio de emails em massa contendo trechos, publicidade comercial, boletins, ofertas e material promocional para as pessoas da lista.


No entanto, como você obteve suas informações de terceiros, é provável que vários destinatários enviem seus emails diretamente para a pasta de spam. Essa ação reduzirá significativamente sua credibilidade como remetente dentro dos parâmetros dos provedores de serviços de email.


Quando isso acontece, é provável que qualquer material promocional que você enviar no futuro seja perdido nas pastas indesejadas e seu público-alvo nunca verá o email.
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Campanhas de e-mail de aceitação


A segunda maneira de utilizar o marketing por email é através de uma campanha de marketing opt-in. Embora essa abordagem exija mais tempo e esforço, mostrou-se consideravelmente mais adequada para as empresas e apresenta um desempenho melhor que o email em massa. O marketing de participação significa que, quando os visitantes visualizavam seu site anteriormente, eles preenchiam e participavam da sua base de assinantes regular.


Isso garante que a lista principal de pessoas, que pode ter acabado de receber seu email de atualização, já esteja interessada em ouvir seus pensamentos e opiniões e possa ajudá-lo a refinar ainda mais seu conteúdo e entrega, a fim de ajustá-lo.


Vantagens do email marketing


Primeiro, o email marketing é uma opção barata, pois custa significativamente menos por cliente do que outras estratégias de marketing. Como o meio é extremamente escalável, você tem a capacidade de comprometer o valor que desejar para utilizar o email marketing.


Mostrou-se que as campanhas de email marketing proporcionam um alto retorno sobre o investimento (ROI). Isso se deve em parte ao fato de o custo médio por cliente ser muito baixo. Com o email marketing, você não está gastando tanto, no começo, para colocar a campanha em prática e está direcionando um conjunto pré-qualificado de clientes.
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A flexibilidade do marketing por email também tem um impacto significativo no aumento do tráfego para o seu site, porque o marketing direcionado por email permite que você personalize campanhas para seus clientes. Quando você sabe que parte de suas necessidades será atendida por sua marca, produto ou serviço, você pode personalizar o email para atender a essa necessidade específica, permitindo ganhar mais clientes por dólar de marketing.


A opção de receber e-mail marketing também é uma excelente maneira de sua empresa manter o relacionamento que mantém com os clientes existentes e garantir que eles estejam cientes de novas ofertas, produtos e serviços. Quando feito corretamente, o email marketing pode fornecer um alto retorno do investimento.


No entanto, se você não acertar, poderá perder seus clientes atuais. Se você não tem experiência com campanhas de marketing por e-mail ou não tem talento interno para ajudá-lo, convém contratar um especialista para ajudá-lo a configurar sua campanha.


Por fim, uma campanha de e-mail permite medir facilmente sua eficácia mais do que qualquer outro tipo de marketing direto. Com uma campanha de marketing por email, você pode acompanhar todos os emails abertos, todos os cliques, todos os emails compartilhados até a venda.
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Práticas recomendadas para o sucesso


Cerca de 90% dos visitantes do seu site sairão sem comprar algo de você na primeira visita. No entanto, ao criar uma oferta atraente e atraente, você pode pelo menos obter os detalhes de contato deles. Em seguida, você pode usar sua campanha de marketing por e-mail para acompanhar seus interesses, criar relacionamentos e convertê-los em clientes pagantes.


Ofereça informações valiosas gratuitas



Uma das melhores maneiras de desenvolver um relacionamento com seus clientes em potencial e estabelecer credibilidade é oferecer informações valiosas gratuitas quando eles fornecerem o endereço de e-mail deles.


O envio de informações valiosas e gratuitas a seus assinantes, como um e-book oficial, ajudará você a conhecê-lo melhor e a criar sua confiança em seus negócios. Depois de estabelecer sua credibilidade, você pode aumentar drasticamente suas chances de converter assinantes em clientes ao longo da vida.


Anuncie promoções regulares



Se você deseja incentivar clientes recorrentes, anuncie promoções regularmente. Ao começar a coletar e-mails, você pode começar a enviar atualizações regulares a seus clientes e assinantes, informando-os sobre suas promoções somente on-line.
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Se você configurá-lo para onde os clientes podem obter essas promoções de outra maneira, não há motivo para continuar prestando atenção nos seus e-mails. Se você puder continuar enviando ofertas de desconto exclusivas por e-mail, elas continuarão vendo um valor na comunicação.


Organize eventos exclusivos do cliente



Todo mundo quer se sentir especial e como se estivesse em um clube exclusivo. Oferecer recompensas atraentes e exclusivas para o cliente é uma das melhores maneiras de capitalizar o valor da vida útil de seus clientes, além de reforçar a importância de abrir seus e-mails.


Se você possui um negócio on-line, pode criar uma página específica em seu site que seja acessível apenas aos clientes e, em seguida, enviar a eles um e-mail informando como aproveitar as ofertas especiais anunciadas e publicadas nessa página.
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Capítulo 5 - Publicidade paga
[image: ]




























Até agora, discutimos as inúmeras maneiras gratuitas de direcionar o tráfego para o seu site. Embora todos façam um excelente trabalho para aumentar seus números de tráfego, não há dúvida de que o tráfego pago obterá resultados mais rápidos.


O tráfego pago é uma estratégia orientada a resultados que, quando usada corretamente, pode diminuir rapidamente o seu ROI e ter o potencial de explodir seus negócios mais rapidamente do que você jamais imaginou ser possível.


Pay Per Click - PPC


O PPC é uma das formas mais populares de publicidade paga, e provavelmente não chegará a lugar nenhum tão cedo. Seu apelo atinge
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todos, desde empresas gigantes a pequenos comerciantes on-line. Sua eficácia faz com que todos queiram um pedaço da torta de dinheiro que surge das plataformas PPC que preenchem o espaço de publicidade on-line.


Enquanto o ambiente PPC se adapta às mudanças com novos fornecedores de plataforma e atualizações regulares das regras de publicidade, aqueles que podem dominar o método de publicidade paga por clique continuarão a obter tráfego maciço do que é uma base de clientes muito direcionada e com alta conversão.


A publicidade paga por clique é um processo no estilo de leilão on-line, no qual uma empresa oferece lances de dinheiro a outros anunciantes para que seu anúncio segmentado por palavras-chave seja listado em determinados sites. A empresa é cobrada quando alguém clica no anúncio, independentemente de quantas vezes o anúncio foi visto. Existem dois tipos principais de publicidade PPC.


A pesquisa PPC permite que um anúncio de texto seja exibido na parte superior ou lateral da página do mecanismo de pesquisa. Geralmente, ele é posicionado em relação a outros anúncios, dependendo do lance e do índice de qualidade, conforme determinado pelo mecanismo de pesquisa.


A exibição PPC mostra anúncios que são influenciados pelas seleções de segmentação do anunciante. Eles geralmente aparecerão nas páginas de conteúdo relevantes para o que o pesquisador está lendo, bem como no histórico de navegação anterior.
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Normalmente, os anúncios gráficos PPC capturam os compradores em potencial que estão procurando informações, enquanto os anúncios de pesquisa PPC têm maior probabilidade de converter o possível cliente em busca por palavras-chave e frases específicas.


Atualmente, o Google e o Bing são os principais mecanismos de pesquisa de publicidade PPC, e ambos empregam o método do índice de qualidade. Isso ajuda os mecanismos de pesquisa a determinar como o seu anúncio será classificado. A pontuação varia de um a dez, com a menor pontuação de um.


Você pode ajudar no custo de seu lance e nos canais do anúncio promovendo seu índice de qualidade por meio da página de destino e da relevância da palavra-chave do anúncio, além do tempo e qualidade de carregamento da página de destino. Você precisará analisar isso mais profundamente com as redes relevantes antes de iniciar suas campanhas para garantir que você obtenha o valor máximo pelo dinheiro que vai gastar.


Pay Per View - PPV


Embora o pay-per-view possa ainda não se encaixar em uma de suas fontes de tráfego atuais, se você deseja manter um portfólio de marketing equilibrado, é um com o qual você pode considerar seriamente avançar.


Com muitos profissionais de marketing buscando mais liberdade longe das garras dos mecanismos de busca, existe um movimento coletivo em direção à publicidade PPV. Ele apela porque se recuperou
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o tempo para custos de anúncios mais baratos e estratégias de vinculação mais naturais usufruídas pelos profissionais de marketing inteligentes para obter significativamente mais tráfego.


Quando você investe em publicidade PPV, suas ofertas são mostradas aos espectadores que são receptivos a eles porque eles estão esperando por eles e eles assinaram para recebê-los. Esse é o comando que você obtém ao investir em publicidade PPV.


Também conhecido como custo por visualização, sua oferta só aparece na tela do seu público pré-qualificado quando ele visita um site específico que você está segmentando. Isso permite que você coloque seu site na frente de grandes corvos, sem sequer tentar vendê-los para clicar no seu anúncio.


A força dos sistemas PPV permite que você ofereça em todos os URLs de sites visitados e direcione-os imediatamente à sua oferta. Você também pode coletar seus endereços de email e utilizar os métodos de marketing por email discutidos no Capítulo 4.


Se você segmentar seu público-alvo corretamente, poderá obter leads extremamente qualificados por um preço relativamente moderado.


Publicidade no Facebook


Já falamos sobre como você pode utilizar o Facebook para aumentar o tráfego da Web, estabelecendo uma página comercial sólida e compartilhando seu conteúdo com seu público. Agora, precisamos
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discuta como aproveitar as campanhas de publicidade paga do Facebook para aumentar ainda mais seu tráfego.


Com mais de um bilhão de usuários ativos em todo o mundo, a publicidade no Facebook funciona. É porque o Facebook sempre apresenta resultados que os profissionais de marketing na Internet revelam técnicas todas as semanas para aumentar o tráfego do site. Como os anúncios do Facebook são extremamente direcionados para o cliente em potencial desejado, você controla completamente seus próprios gastos, o que pode ser mínimo, e seu público-alvo já está engajado e receptivo.


Existem duas categorias principais de anúncios no Facebook, lojas patrocinadas e anúncios. Os anúncios são exibidos na barra lateral direita da página e no feed de notícias. As histórias patrocinadas são mostradas aos amigos de um fã que interagiu de alguma forma com sua página do Facebook.


Isso pode ser feito através de comentários, revisões ou gostos. Dependendo do tipo de anúncio, as opções de pagamento incluem custo por clique (CPC) e custo por mil impressões (CPM).


Dada a natureza do Facebook de fazer alterações regulares em suas políticas operacionais, é recomendável que você verifique periodicamente com a página de instruções deles se há atualizações, especialmente se você notar que os envios de anúncios estão sendo negados regularmente.
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Anúncios do YouTube


O sistema de anúncios TrueView no YouTube permite alcançar pessoas que desejam assistir aos seus vídeos, graças à forma como o YouTube funciona com o Google AdWords. O Google AdWords é um método que permitirá às empresas obter seus anúncios com uma classificação mais alta quando pesquisados. Quando um link é conectado a uma palavra-chave específica, esse link aparecerá no topo de uma página de pesquisa para essa palavra específica.


Para o YouTube, o AdWords funciona de maneira um pouco diferente. Você gasta o dinheiro toda vez que alguém clica em seu vídeo ou assiste ao vídeo. Os vídeos e anúncios que você produz serão exibidos com base nas palavras-chave que alguém usa para pesquisar ou nos espectadores que você está segmentando.


O valor gasto depende totalmente de quantas pessoas clicam no seu anúncio. Você também pode configurar um orçamento com seu anúncio para que ele seja removido depois que você gastar um valor especificado.


Publicidade paga no Twitter


Com as estratégias certas e aproveitando as tendências, você pode se tornar mais visível no Twitter sem gastar um centavo. No entanto, às vezes você pode precisar de um pouco de ajuda para obter
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reconhecido. Afinal, existem milhões de tweets sendo publicados a cada minuto do dia. É aqui que a publicidade paga pode ajudar.


A publicidade paga é uma ferramenta valiosa, pois pode ajudar você a tornar seus tweets mais visíveis. Com a publicidade no Twitter, você publicará seus tweets em páginas individuais e de outras pessoas.


Em muitos casos, essas postagens estarão nas páginas de pesquisa relacionadas ao assunto que as pessoas estão procurando. Você sempre pode usar publicidade paga para tornar sua empresa mais visível no Twitter.
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Conclusão
[image: ]




























Sem enfatizar muito, há uma variedade estonteante de métodos que permitirão aumentar o tráfego do seu site. Se bem feito, você precisará até de campanhas de marketing por email.


No entanto, a maioria dos sites estabelecidos desenvolve programas de adesão, a fim de manter seu público atualizado sobre os últimos acontecimentos em seus negócios e no site. As empresas mais bem-sucedidas continuam a se expandir sem problemas após obterem proficiência em SEO e elaboração de campanhas sozinhas.


Embora possa haver muitas razões pelas quais você deseja mais visitantes em seu site, a linha inferior é que a Internet é um vasto playground e há visitantes o suficiente para circular, desde que eles saibam que sua empresa existe.
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Portanto, você sempre deseja se esforçar para aperfeiçoar a visibilidade e a exposição e garantir que esteja sincronizado com a qualidade do conteúdo que está produzindo.


Quando você começa a trabalhar para aumentar o tráfego do seu site, os resultados podem ganhar impulso muito lentamente para que você aprecie o esforço que investiu, no entanto, com paciência, em breve você será atingido por uma maré crescente. aumento da base de visualizações.
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